ry y " WORLD CAFE -
.. | KAUPPAHALLI

PAIKKA: Kauppahalli, jossa
kohtaavat yliopiston ja
. yritystep edustajat
- / | HENKILOT: Yliopiston
opiskelijoista muodostuva
asiantuntijaryhma ja EB:n
tyontekijat
KASIKIRJOITUS:
Asiantuntijaryhmien
1 tavoitteena on kaupata
| yrityksen edustajalle ratkaisuja
e <Y | esitettyyn ongelmaan.

ENNEN MYYNTITILANNETTA (20 MIN.)

=Kukin asiantuntijaryhma valmistautuu kaupankayntiin tayttamalla "tuoteselostekaavakkeen” (Ongelma ja Ratkaisu) ja valmistautumalla
tarkentaviin kysymyksiin.

MYYNTITILANTEESSA (20 MIN.)

= Asiantuntijaryhma esittelee tuotteensa ostajalle esittaen perusteluja ratkaisuille ja tuoden esille sen merkitysta yrityksen tyontekijoille
(ja vastaavanlaisille globaaleille tyoyhteisoille/yrityksille)

= Ostaja on kiinnostunut tuotteesta, mutta haluaa tutustua siihen paremmin ja esittaa siksi tarkentavia kysymyksia.

MYYNTITILANTEEN JALKEEN (40 MIN.)

= Kaupankaynnin jalkeen myyjat ja ostaja kdyvat arviointikeskustelun ja tayttavat tuoteselosteen kaavakkeen kohdan Arviointi : Miten
tuotteet kavivat kaupaksi? Millaisia vahvuuksia tuotteista [6ytyi? Mita lisdiominaisuuksia/muutoksia ostaja kaipaa?

= Lopuksi tehddan yhdessa yhteenveto ja sovitaan jatkotyoskentelysta.
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